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CAMPO  NORD

Zavádzanie AI v rytme
zápasového týždňa.
Príprava pred zápasom, rozbor po ňom. Pre futbalové kluby, firmy vedené
majiteľom a marketingové agentúry.

ČO  ROBÍME Audit pripravenosti na AI. 2 týždne, pevná cena podľa dohodnutého rozsahu, od
2 500 EUR. Zoradený plán, v ktorom má každá položka KPI, východiskový stav, cieľ
a cenové rozpätie.

Implementačný projekt. Agenti, automatizácie a integrácie z vášho plánu a
zaškolenie ľudí. Pevný rozsah, cena na požiadanie.

Malé AI aplikácie a automatizácie. Jeden proces, dodaný za 1 až 3 týždne. Cena
na požiadanie.

Produkty. PlayerGrade, hodnotenie hráčov upravené o silu ligy, na predplatné.

Futbalová analýza pre kluby mimo slovenskej Niké ligy. Analýza súpera,
pozápasová analýza a výber hráčov. Ceny na požiadanie.

AKO  PRACUJEME Najprv príprava, až potom vývoj: na procese, jeho východiskovom stave a cieli sa
dohodneme pri štarte (podpísaný rozsah a prístup k dátam). Funkčný prototyp na
vašich dátach uvidíte do dvoch týždňov od štartu a výkon každého nástroja
porovnávame s týmto východiskovým stavom. Účty, repozitáre aj dáta ostávajú na
vaše meno. Zmluvu o spracúvaní osobných údajov podpíšeme skôr, než sa
dotkneme vašich dát. Ak AI nie je správna odpoveď, povieme vám to.

AKO  FUNGUJEME Campo Nord riadi vlastný systém AI chief of staff: naplánovaní agenti na rešerše,
prípravu textov a následnú komunikáciu a rozhodovacia tabuľa, na ktorej zakladateľ
schvaľuje každé kľúčové rozhodnutie. Každý krok sa zapisuje.

ZAKLADATEĽ Lukáš Hošala, zakladateľ a konateľ. Licencia UEFA A. Asistent trénera a vedúci
analýzy v klube slovenskej najvyššej súťaže. Predtým Senior Product Manager v
adidas a Runtastic. Autor PlayerGrade.

ĎALŠ Í  KROK Stretnime sa v Kuala Lumpur, 5. 12. 2026 – 1. 2. 2027: 30-minútový termín si
rezervujete cez odkaz v mojom e-maile alebo napíšte na
lukas@camponord.eu.
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